UN OBSERVATOR IMPLICAT

Interviu cu doamna Denisa DUMITRU, Presedinte Stellar Re

PRIMM: Prin natura activitatii dumneavoastra, ati fost un martor avizat al
felului in care s-au dezvoltat pietele de asigurari central si est-europene
dupa caderea "Cortinei de Fier”. Impartasiti-ne cateva impresii.

Denisa DUMITRU: Intr-adevar, pe parcursul carierei mele in domeniul
asigurarilor/reasigurarilor am fost tot timpul aproape de pietele central si est-
europene. Am lucrat intai 17 ani la ADAS, fostul monopol de stat in asigurarile din
Romania, dupa care, tot 17 ani am lucrat pentru St Paul Re, unde am capatat o mare
parte din experienta pe care o detin in reasigurarile internationale si m-am ocupat de
afacerile acestei companii in estul Europei. In anul 2002 am decis, impreuna cu Peter
Aubrey-Smith si Sol Kroll, infiintarea companiei de brokeraj international in
asigurari/reasigurari Stellar Re Intermediaries, Inc. Totul a inceput pornind de la
experienta pe care noi toti o detineam in domeniul reasigurarilor. Peter Aubrey-Smith
si-a inceput cariera la Llooyd’s, a continuat apoi in Germania, dupa care a detinut o
pozitie executiva de varf in cadrul StPaul Re, raspunzand de activitatea sucursalelor
din intreaga lume, ceea ce i-a permis 0 buna cunoastere a pietelor europene iar Sol
Kroll are, de asemenea, o vasta experienta in activitatea de consultanta juridica.

In 1990 cand am venit in numele St Paul Re in pietele de Est, calatoriile mele de
afaceri cuprindeau un popas de o zi in fiecare tara. De ce? Pentru ca toate pietele
estice erau inca supuse monopolului si, practic, aveam un singur partener de discutie
pentru fiecare tara. Chiar daca in unele tari existau doua companii, una dintre ele se
ocupa de afacerile domestice iar cealalta de afacerile internationale, astfel incat in
fapt afacerile interne erau supuse monopolului. Pornind din acest punct, am asistat
pe parcursul anilor la descentralizarea acestor piete. Una cate una au aparut o
multime de companii. Timpul insa a cernut aceste piete si din numarul mare de
companii infiintate au ramas numai acele companii profesioniste, care au preluat
personalul de specialitate din fostele monopoluri de stat si au lucrat serios, prudent,
cu respect pentru interesele clientilor si actionarilor.

PRIMM: Care a fost pozitia reasiguratorilor fata de aceasta evolutie? S-au
multumit cu rolul de obsevatori?

D.D.: Reasiguratorii au urmarit si au incercat, de asemenea, sa contribuie la acest
proces de dezvoltare. Pot sa dau exemplul concret al companiei St Paul Re, unde
lucram in acea perioada. Putine contracte venite din Centrul si Estul Europei
indeplineau criteriile de subscriere ale companiei St Paul Re. Cu toate acestea, noi
am fost constienti ca pietele din fostul bloc comunist reprezinta o oportunitate de
viitor in care trebuie investit, astfel incat s-a luat decizia de a contribui la pregatirea
specialistilor in asigurari/reasigurari din aceste piete. Am invitat in Statele Unite
specialisti selectati din pietele estice pentru a urma diverse stagii de pregatire, fie in
cadrul companiei noastre, fie chiar in institutii de invatamint superior de specialitate.
Interesant este ca, desi la inceput multa lume avea indoieli cu privire la rezultatele pe
care le vom obtine — trebuie sa tinem cont ca oaspetii noastri se confruntau si cu






